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O dia dos pais, no próximo domin-
go, dia 10, deverá elevar em 5,3% as 
vendas no comércio do Distrito Fede-
ral. Confecções, calçados, perfumes, 
celulares e material de informática 
são os produtos mais procurados por 
quem vai presentear. Os cartões de 
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vendas podem crescer 
5,3% para o dia dos pais

Comércio de rua e de shoppings tem recebido centenas de consumidores em busca de presentes para 
o dia dos pais. Lojistas estimam crescimento de 5,3% nas vendas até o próximo domingo, dia 10

Agosto de 2014

crédito respondem por 85% do fa-
turamento das lojas. O gasto médio 
com presentes passou de R$ 74, no 
ano passado, para R$ 79. No do-
mingo, lojas de shoppings abrirão 
das 14 às 20 horas para atender os 
retardatários.  
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UM EMPRESÁRIO 
DE LARGO PRESTÍGIO

O empresário Francisco Sávio de Oliveira (foto) trocou 
a Paraíba por Brasília em 1975. Em Cajazeiras, sua terra 
natal, e também em Taguatinga, foi vendedor ambulante.

Trabalhando com seriedade e afinco, cresceu na vida 
e logo depois abriu a BSB Novidades, na CNG 7 lotes 
8/9/10.

Das mais conhecidas, a empresa vende utilidades para 
o lar e presentes.

Atualmente vice-diretor financeiro do Sindivarejista, 
Francisco Sávio, com largo prestígio graças a sua atua-
ção como varejista, foi eleito presidente da Associação 
Comercial e Industrial de Taguatinga – Acit – entre 1990 
e 1994.

Ele define Brasília como a capital que ainda oferece 
oportunidades a quem deseja subir na vida e lembra que 
aqui tem-se a maior renda per capita do País, responsável 
por taxas de consumo difíceis de serem registradas em 
outras Capitais.

Casado, pai de quatro filhos que lhe deram sete netos, 
o ex-presidente da Acit considera Taguatinga um pólo 
comercial de peso, gerando empregos e renda e contri-
buindo, de forma decisiva, para o desenvolvimento eco-
nômico do Distrito Federal.

Francisco Sávio de Oliveira
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A presidente Dilma Rous-
seff sancionou a lei 
que altera o Simples 

Nacional e amplia o leque de 
profissões beneficiadas com a 
simplificação de impostos. 

O texto atualiza a Lei Geral 
da Micro e Pequena Empresa 
e permite a inserção de mais 
de 450 mil empresas, que fa-
turam até R$ 3,6 milhões por 
ano, no regime de tributação 
simplificado.

ADESÃO

O Supersimples estabele-
ce como critério de adesão 
o porte e o faturamento da 
empresa. Antes, não podiam 
participar empresas prestado-
ras de serviços decorrentes de 
atividade intelectual, de natu-
reza técnica, científica e des-
portiva, entre outras. Agora,  
médicos, advogados e jorna-
listas passam a ser contem-
plados.

Com a aprovação do Sim-
ples há, ainda, garantia de 
entrada única e processo in-
tegrado para simplificar a 
abertura e o fechamento de 
empresas. 

O governo pretende ainda, 
com a criação de um Cadas-
tro Único Nacional, diminuir 
processos burocráticos aos 

ao lembrar que em 90 dias 
estarão prontos os estudos 
que pretendem rever as tabe-
las do Simples.

EMPREGOS

O documento desse estudo 
será um Projeto de Lei, que 
será enviado ao Congresso 
Nacional. 

“O Brasil dos brasileiros 
está melhor do que o Brasil 
dos economistas. As micro e 
pequenas empresas respon-
dem pelo aumento de renda 
e emprego. Já seremos 9 mi-
lhões de unidades de negó-
cios. Se cada um puder gerar 
um emprego, serão 9 milhões 
de empregos. Isso impacta em 
28% na taxa de emprego pri-
vado e no lucro familiar de 36 
milhões de pessoas”, disse.

O ministro destacou que a 
nova lei irá possibilitar a re-
dução do prazo para abertura 
das pequenas empresas, dos 
atuais 107 dias para 5 dias. 

“Vamos ficar entre os 30 
melhores países que descom-
plicam a vida dos cidadãos”, 
antecipou o ministro.

O presidente do Sindiva-
rejista, Edson de Castro, pre-
senciou a solenidade de san-
ção da nova lei, no Palácio do 
Planalto.

ABERTURA DE EMPRESA VAI 
CONSUMIR APENAS 5 DIAS 

quais os empresários brasilei-
ros tinham de se submeter.

Além disso, será possível 
dar mais eficiência e velocida-
de ao processo de abertura e 
fechamento de empresa.Des-
sa forma, empresas de qual-
quer porte podem conseguir, 
em prazo reduzido, a legali-
zação completa do negócio.

Para o ministro da Secreta-
ria da Micro e Pequena Empre-
sa, Guilherme Afif Domingos, 
o novo Simples “é o embrião 
da reforma tributária”.

Afif argumenta que o novo 
Simples apenas colocou “o 
óbvio” em prática. “Mas é 
fundamental dar sequência a 
essa prática do óbvio”, disse 

Afif Domingos:nova lei facilita a 
vida de milhares de empresários
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VENDAS PARA O DIA DOS PAIS
DEVEM AUMENTAR 5,3%

O comércio do Distrito 
Federal espera que as ven-
das  para o dia dos pais, no 
próximo domingo, cresçam 
5,3% na comparação com 
os 5% do ano passado. A 
constatação é de pesquisa 
feita para o Sindicato do 
Comércio Varejista – Sin-
divarejista – pela empresa 
Neocom Informação.

OPÇÕES

Confecções devem ser 
os produtos mais pro-
curados por quem vai 
presentear vindo, de-
pois, perfumes, calçados, 
celulares,computadores, 
livros e material esportivo.

Procura por presentes para o dia dos pais leva centenas de consumidores 
às lojas. Confecções e calçados são os produtos mais vendidos

ROUPAS E CALÇADOS FIGURAM ENTRE OS PRESENTES MAIS VENDIDOS

O gasto médio com pre-
sentes deve atingir R$ 79 
contra R$ 76 de 2013. E os 
cartões de crédito e de dé-
bito podem responder por 
84% do faturamento do co-
mércio.

ARGUMENTOS

O presidente do Sindiva-
rejista, Edson de Castro, ar-
gumenta que, “se o dia dos 
pais for positivo para os lo-
jistas, será um sinal de que 

o dia da criança – 12 de 
outubro – e o natal devem 
seguir na mesma linha. 

Ele afirma, ainda, que 
em ano de Copa do Mundo 
e de eleições, o consumi-
dor se retrai um pouco no 
primeiro semestre quando 
são vários os impostos a 
serem pagos, mas no se-
gundo ele vai às compras, 
daí porque o comércio ven-
de mais sempre a partir de 
agosto, o que gera empre-
gos e renda.

Edson de Castro: dia dos pais deve 
ser positivo para o comércio
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Lojistas do Alameda Shop-
ping e do Gama estão partici-
pando do Empretec, seminá-
rio destinado a modernizar o 
comércio mediante técnicas 
de comportamentos empre-
endedores.

Executado pelo Sebrae 
(Serviço Brasileiro de Apoio a 
Micro e Pequenas Empresas), 
o programa é desenvolvido 
pela Organização das Nações 
Unidas – ONU – visando o 
fortalecimento da economia.

CONCEITOS

O vice-presidente do Sin-
divarejista, Talal Abul Allan, 
o diretor Farid Araújo Nafé e 
o conselheiro Márcio Faria Jr 
trabalharam para a  execução 
do projeto e para que as me-
tas fossem alcançadas.

Totalmente gratuitos, são 
realizados cursos, palestras e 
seminários também na sede da 
Associação Comercial e Indus-
trial de Taguatinga. 

O Empretec deve continuar 
no Gama até dezembro. Em-
presários do Gama que de-
sejarem se inscrever podem 
procurar o Sebrae no Gama 
Shopping.

Segundo o planejamento, 
eles vão participar de cursos  
tendo como temas Como 
Vender Mais e Melhor, Ges-
tão Visual de Loja, Técnica de 
Vendas, Controle Financei-
ro, Como Fidelizar Clientes e 
Como Gerenciar o Seu Negó-
cio. O Sindivarejista pretende 
levar o Empretc a várias cida-
des do DF. Continua na pág 7.

EMPRESÁRIOS ELOGIAM EMPRETEC 
POR MUDAR O PERFIL DO COMÉRCIO

Farid Nafe, diretor do Sindivarejista Talal Abul Allan, vice-presidenteO conselheiro Marcio Faria Jr

SINDIVAREJISTA 
PRETENDE AMPLIAR 

CURSOS PARA LOJISTAS

Empretec permite nova visão sobre o comércio, dinamizando o 
atendimento, técnica de vendas e fidelizando consumidores
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BALCÃO DE EMPREGOS APOSTA NA 
QUALIDADE DOS CANDIDATOS

Criado há doze anos 
para atender os lojistas, 
o Balcão de Empregos do 
Sindivarejista acaba de ser 
reformulado e agora está 
operando dentro de mo-
dernos padrões destinados 
a filtrar os candidatos a se-
rem enviados ao comércio.

Formada em Psicologia 
e com mais de dez anos 
de experiência profissional 
em Recursos Humanos, se-
leção e treinamento, Ca-
rolina Farnese trabalhou 
antes na aviação comercial 
e no Hotel Brue Tree, em 
Brasília, de onde saiu para 
assumir o cargo de gesto-
ra do Balcão de Empregos.

INTERNET

“É um desafio cuja linha 
de ação é melhorar o aten-
dimento a lojas de preci-
sam de material humano”, 
explica ela.

Para se inscrever e dis-
putar vagas no comércio, 
o candidato deve acessar 
o site www.sindivarejista.
com.br

O perfil profissiográfico 
será analisado. Paralela-
mente, o lojista será en-

trevistado por telefone para 
que o Sindivarejista saiba as 
reais necessidades e as va-
gas a serem preenchidas.

Agora, o Balcão de Em-
pregos está atuando com 
fontes externas, o que, na 
prática, amplia o seu raio de 
ação. 

Os funcionários do balcão 
fazem uma pré-seleção dos 
candidatos e aplicam um 
questionário para avaliar a 
personalidade de cada um 
deles. O envio de uma foto 
também é importante.

Hoje, o sistema consi-
dera mais a qualidade do 
que a quantidade de pre-
tendentes a emprego nas 
30 mil lojas de rua e de 
shoppings do Distrito Fe-
deral. “Assim, o comércio 
só tem a ganhar porque o 
nível de atendimento nas 
lojas vai melhorar”, afirma 
Carolina.

VAGAS

Em abril, o balcão acu-
sou 210 vagas solicitadas 
por lojistas. Em maio, 93. 
Em junho, 54. O maior 
número de abril é atribu-
ído à expectativa que a 
Copa do Mundo gerou no 
comércio. 

Agora, com o dia dos 
pais, dia da criança (12 de 
outubro), natal e réveillon, 
mais lojistas devem pro-
curar o balcão porque o 
segundo semestre sempre 
gera mais vagas em lojas. 
Para que se tenha uma di-
mensão real, no último tri-
mestre de 2013 o balcão 
encaminhou ao comércio 
mais de três mil candida-
tos a emprego. E 25% fo-
ram efetivados.

Meta é elevar o nível de atendimento no comércio

Carolina Farnese:mudanças dão  
perfil mais dinâmico ao Balcão
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VAREJISTAS FALAM DOS 
RESULTADOS DOS CURSOS 

Sebrae / Empretec –  Tel.: 3362-1695 e 3362-1600

Lojistas que fizeram cursos exibem diplomas

O empresário Márcio Faria Junior diz que 
em breve o Empretec chegará a outras cidades 
satélites. “O Sindivarejista está trabalhando 
para que lojistas de rua e de shoppings parti-
cipem dos projetos de desempenho empresa-
rial, aplicando comportamento empreendedor 
e aumentando os lucros e obtendo sucesso, o 
que é importante para o crescimento do co-
mércio. Participar do Empretec é redefinir sua 
visão de mundo, sua liderança, seu senso de 
oportunidade. É reinventar-se”, frisa ele.

Dona da Exibida Cosméticos, no Alameda 
Shopping, Adriana Helena Diniz diz que o Em-
pretec dá uma nova visão sobre o comércio. 
“Ele nos leva a inovar e a não deixar nada para 
depois. É uma experiência dinâmica”, conta.

A empresária Simone de Oliveira Neves da 
Silva, da Salad Creations, com lojas no Pa-
rkShopping e no Brasília Shopping, salienta 

A Secretaria de Fazenda vai lançar uma 
campanha para apresentar a Nota Fiscal 
Eletrônica, que entrará em vigor este ano. 

Este foi um dos temas debatidos pelo 
subsecretário da Receita do Governo do 
DF, Wilson José de Paula, durante reunião 
(foto) com o presidente do Sindivarejista, 
Edson de Castro, o vice-presidente Talal Abu 
Allan, o conselheiro Ennius Marcus Muniz 
e o diretor Farid Nafe. O grupo voltará a se 
reunir nos próximos dias para discutir ou-
tros temas de interesse do comércio. 

gdf prepara lançamento da
 nota fiscal eletrônica

que o Empretec “é muito bom porque nos en-
sina teorias e práticas novas, além de permitir 
um melhor planejamento. Valeu a pena se ins-
crever e participar dos cursos. Espero que ou-
tros comerciantes sigam o exemplo”, finaliza.


